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Lidé, ktefi navstivi novy showroom v Praze 4 - Modfanech, se mohou
s panem Josefem Némcem, reditelem této pobocky AUTO PLACE, setkat

a pohovorit osobné.

Firma Auto Place méla v Geské republice velice
rychly a uspésny rozjezd. Jak se vam to
podarilo?

Je to pfedev§im naprosto jasnou koncepci,
kterd byla nastavena vedenim spole¢nosti API.
Nasli jsme velikou mezeru na trhu v oblasti
prodeje automobiltl. Do této doby mél zdkaznik
pouze dvé mozZnosti, jak zakoupit viiz. Bud novy,
nebo ojety z autobazaru. (K referencnim nebo
pfedvadécim vozim za vyhodnou cenu se dosta-
ne opravdu malokdo.)

Ne kazdy si mtze dovolit pofidit viz novy,
a na druhou stranu lidé po zkuSenostech, které
doposud nabyli, maji velmi Casto obavy zakoupit
viiz v bazaru.

My jsme pfisli s koncepci, jak prodavat kva-
litni zanovni vozy za cenu srovnatelnou s kon-
kurenci z autobazarti, navic v prostfedi shodném
s dealery novych vozt.

Chceme, aby se zakaznik u nas citil dobre,
aby mél nadstandardni péci, aby si auto mohl
prohlédnout v showroomu a mél k nahlédnu-
ti veSkerou dokumentaci. My nabizime pouze
vozy, které spliluji nejvyssi normy kvality. Kaz-
dy viiz v nabidce je po prvnim majiteli, nehava-
rovany, mé servisni knizku a pravidelny servis
u autorizovanych prodejct. Vozy v nabidce do-
véazime prevazné ze Svycarska, kde mame jis-

totu, Ze byly provozovany na kvalitnich komu-
nikacich. Vybér vozii provadéji nasi vyskoleni
technici, ktefi ru¢i za kvalitu a vysokou jakost.
Prodejci Auto Place seznami kaZzdého zdkazni-
ka s historii vozu.

Za kvalitou naSich vozl si stojime, proto
jako jedini v CR poskytujeme kazdému fidici,
ktery si u nés viiz zakoupi, ro¢ni zaruku s termi-
ny a podminkami, které plné odpovidaji novym
vozim.

\ posledni dobé se ve vSech padech hovori o eke-
nomické krizi. Dotklo se to néjak i vasi firmy?

Samoziejmé se to dotklo i naSi firmy — z4-
kaznici jsou dnes opatrné€j$i, vybiraji pecliveji
nez kdy pfedtim, a to vede k vyS$si konkurenci.
Zékaznik na tom ale v ddsledku jenom ziska,
nebot zvySeni konkurence by mélo vést ke
zkvalitnéni sluZeb a sniZeni cen. Tim se fidi-
me i my. SnaZzime se co nejvice zkvalitiiovat
a roz§ifovat naSe sluzby, potencidlnim zakaz-
niktim poskytujeme maximalni informacni ser-
vis a nebranime se ani predvadéni vozu a kon-
zultacim pfimo ve firmach ¢i u soukromniku.
Tim samoziejmé Setfime Cas a penize naSich
klientt. Také rozSifujeme sit nasich prodejnich
mist, abychom zakaznikim byli co moZna nej-
vice nablizku.

Nékteré viady, napi. Némecko, Francie atd.,
zacaly podporovat sviij automehilovy primysl...
Co iikate na tzv. . Srotovné™?

Ja myslim, Ze je to spravné, a to nejen z du-
vodu podpory automobilového primyslu, ale
hlavné z divodu bezpecnosti na silnicich. Kdyz
se podivame, jaka auta jeSté jezdi na naSich silni-
cich, mnohdy se nestac¢ime divit, jak je moZné, Ze
prosla technickou kontrolou. Pfitom u nés dnes
lze koupit kvalitni ojeté auto, které vam bude
slouzit mnoho let a bez problémil, a to za cenu
pulro¢niho platu.

Chystate néjakeé akeéni slevy?

S cenami se pfizpisobujeme aktudlni situa-
ci, snaZzime se, aby nase vozy mély nejnizsi cenu
u srovnatelnych vozidel na trhu. KdyZ k tomu
pripocitame investici do predprodejniho servisu,
ro¢ni zaruku s asisten¢nimi sluzbami a slevy pfi
naSem financovani, da se fict, Ze nase ceny jsou
akeni jiZ nyni.

Jak je to u vas s leasingem a pojiSténim?
Spolupracujeme s nejvétsimi finanénimi spo-
le¢nostmi na trhu, 4vér, leasing ¢i pojiSténi jsme
schopni zafidit béhem nékolika desitek minut
piimo na pobocce. SnaZime se kazdému zékaz-
nikovi nastavit splatky tak, aby odpovidaly jeho
moznostem a rozpoctu. Dale nabizime zdkazni-
kiim dlouhodoby prondjem, obvykle na 2 roky.
Jedna se o tzv. operativni leasing (tuto sluZbu po-
skytujeme jako jedind firma obchodujici s ojety-
mi vozidly na tizemi CR). Tento druh dlouhodo-
bého prondjmu je vyhodny zejména pro podniky
a zivnostniky, jelikoZ celou splatku okamzité
odepiSou jako naklad, ale co je jesté zajimaveéjsi,
plati vétSinou mnohem nizsi mesicni splatky, nez
kdyby si vzali viiz na klasicky financni leasing,
jelikoZ v mési¢nim poplatku splaci pouze tidrzbu
vozu a prondjem. DileZité je, Ze neplati Zadnou
akontaci a nemusi po dvou letech feSit prodej
vozu. Jednoduse k nam prijdou viz vrétit a do-
stanou novy za stejnych finanénich podminek.

Rok 2009 bude u vas v nééem novy, neho hudete
pokracovat v obchodni strategii z let minulych?

Samoziejmé chceme pokracovat ve stivajici
strategii, coZ v prvni fadé znamend, Ze bude-
me i nadéle udrZovat nadstandardni kvalitu pfi
prodeji vozii. Dale budeme reagovat na poptavky
zakazniku, a jak jsem jiZ uvedl, chceme dale pra-
covat na zkvalitiovani sluZeb.

Jedna z nejaktudlnéjSich novinek nés cekd
béhem pristiho mésice, kdy budeme otevirat
novy showroom v Praze 4 — Modranech. Vice in-
formaci naleznete na www.autoplace.cz.
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